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Naslov

URL

Autori

Naslov izvornika

KOMUNIKACIJA S KUPCIMA STARIJE ZIVOTNE DOBI U PRODA]JI ROBE SIROKE POTROSNJE

Vrban, Dora

VAZNOST PODUZETNICKIH VJESTINA ZA RAZVO] OSOBNE | ORGANIZACIJSKE DJELOTVORNOSTI

Mari¢, Kristina

PRAVILA USPJESNOG NEVERBALNOG KOMUNICIRANJA U PRODAJI

Mari¢, Igor

TIMOVI | TIMSKI RAD U PRODAJI

Kacer, Domagoj

ULOGA KOMUNIKACIJE U KREIRANJU ZADOVOLJSTVA KLIJENATA U STRUCNOM VISOKOSKOLSKOM
OBRAZOVANJU

Lackovié, Ivana

IZAZOVI NEVERBALNE KOMUNIKACIJE

Blazanovi¢, Marina

UMIJECE RAZGOVORA: OBILJEZJA, VRSTA | SAVJETI ZA POBOLJSANJE

Previsi¢, Lucija

Muskarci vs Zzene u poslovnom pregovaranju

Vukovié, Jovana

VAZNOST RELIGIJE 1Z PERSPEKTIVE INTERKULTURALNE KOMUNIKACIJE

Fucek, Ivana

Emocionalna inteligencija i komunikacija u prodaji

Repi¢, lvan

KULTUROLOSKE RAZLIKE UNUTAR POSLOVNOG PREGOVARANJA

Luci¢, Danijel

NEVERBALNA KOMUNIKACIJA U POSLOVNOM PREGOVARAN]JU

Dijanovi¢, Ana

TIPOVI PREGOVARACA | PITANJE ETICNOSTI U PREGOVARAN]U

Sabolski, Anita

ULOGA ZENA U MEDUNARODNOM POSLOVNOM PREGOVARAN]U

Miketa, Nikolina

VAZNOST KOMUNIKACIJE U POSLOVNOM PREGOVARANJU

Orlovi¢, Lucija

KLJUCNE KOMUNIKACIJSKE VJESTINE U PRODAJI

Tolj, Lucija

Savjeti za uspjesno neverbalno komuniciranje u prodaji

Ivanovi¢, Anamarija

ETIKA | DRUSTVENO ODGOVORNO DJELOVANJE U PRODA)I

Rado, Lovro
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KULTURNE VRIJEDNOSTI KAO RAZLICITI POGLEDI NA ISTU STVARNOST

Ribic¢i¢, Domagoj

PREGOVARANJE U DOBA PANDEMIJE KORONAVIRUSA

Jurendi¢, Karla

ULOGA PREGOVARACKIH TIPOVA PRI ODABIRU STRATEGIJE U POSLOVNOM PREGOVARAN]U

Cvitkusi¢, Iva

VJESTINE PREGOVARANJA PRILIKOM SELEKCIJSKOG INTERVJUA

Lovri¢, Lucija

Tipovi osobnosti u prodaji

Karapetri¢, Dora

UTJECAJ BOJA NA PERCEPCIJU | PONASANJE U PRODA|I

Bozicevi¢, Dorotea

EMOCIONALNA INTELIGENCIJA | VJESTINE PREZENTIRANJA

Krolo, Tamara

KOMUNIKACIJA U PRODAJI NA PRIMJERU ZAGREBACKE BANKE D.D.

Samardzi¢, Jasmina

ETIKA U POSLOVNOM PREGOVARANJU

Kifer, Teo

KOMUNIKACIJSKE VJESTINE U POSLOVNOM PREGOVARAN)U

Babi¢, Josipa

KULTURNE ETICKE RAZLIKE U POSLOVNOM PREGOVARANJU

Babié, Filomena

PREGOVARACKE TAKTIKE KOD PODUZETNIKA

Mili¢i¢, Magdalena

Citanje govora tijela u prodaji Guljas, Ivan
Emocionalna inteligencija i govorenje u javnosti Mikié, Marija
Boje u prodaji Vuli¢, Ivana

Motivacija zaposlenika

Filipovi¢, Aleksandar

Upravljanje konfliktima u organizaciji

Kalamut, Dora

Kako kupci kupuju

Mundweil, Josip

Tipovi prodavaca

Grgi¢, Zvonimir

Nacini povedanja samopouzdanja

Soldo, Dorian

Govor tijela u prodaji

Rogac, Diana

RjeSavanje prituzbi kupaca

Uljarevi¢, Alen

Upravljanje stresom i vremenom u prodaji

Vrtari¢, Katarina

Utjecaj prvog dojma na poslovhu komunikaciju

Platuzi¢, Juraj

Ponasanje potrosac¢a na prodajnom mjestu

Kupanovac, Larisa




Asertivnost kao karakteristika prodavaca

Dijanovi¢, Ana

Savladavanje straha u interpersonalnoj komunikaciji

Mandi¢, Sanja

UTJECA) MOTIVA | PERCEPCIJE KVALITETE NA OSTVARENJE STUDENTSKOG ANGAZMANA U
VISOKOSKOLSKOM OBRAZOVANJU

Dezeli¢, Sendi

Dizajniranje posla - temelj za organizacijsku djelotvornost i razvoj poduzetnickih vjestina zaposlenika

Pleji¢, Zana

Boje u maloprodaji

Baricevié, Stela

Komunikacija u prodaji

Matijevi¢, Antonia

Neverbalna komunikacija u prodaji

Lackovi¢, Franjo

Asertivnost kao karakteristika uspjeSnog prodavaca

Pajdi¢, Klara

Emocije u prodaji

Komar, Mario

Interpersonalna poslovna komunikacija.

Vukman, lvica

Metode uvjeravanja

Kifer, Teo

Obiteljsko poduzetnistvo

Bokuli¢, Patricia

Tipovi osobnosti u prodaji

Kitanovié, Mario

Strategije prodavaonica/trgovackih lanaca u cilju informiranja kupaca

Trdy, Anja

Boje u prodaji

Krmpoti¢, Mila

Meke vjestine i njihova uloga u povecanju zaposljavanja studenata

Kreninger, lva

Proaktivno ponasanje u srednjim strukovnim skolama u uvjetima smanjenog upisa ucenika

Hrzica, Marina

Transfer poslovanja u obiteljskim poduzeé¢ima

Pavi¢, Tanja

Moguénost uspjeha fransize Dunkin' Donuts u Hrvatskoj

Pivi¢-Kovacevié¢, Martina

Neverbalna komunikacija u prodaji

Adri¢, Matej

Srednje strukovno obrazovanje u funkciji razvoja poduzetnickih kompetencija u¢enika

Getos, Zeljka

Upravljanje konfliktima u korporacijama

Horvat, Antonija

Ponasanje studenata u kupovini

Sipos, Monika

Utjecaj prvog dojma na poslovnu komunikaciju

Zatezalo, Borna




Utjecaj drustvenih mreza na svijest potrosaca o brandu Cigi¢, lvan

Preko djece do roditelja - (ne)eti¢nost u oglasavanju Antunovi¢, Elizabeta
Vaznost komunikacije u direktnoj prodaji Bagari¢, Zeljka
Ponasanje kupaca u maloj trgovini mjeSovite robe Stjepanovi¢, Marijela
Kako se za pregovore pripremaju gospodarstvenici iz okruzenja Tadi¢, Anton
Asertivna komunikacija u procesu prodaje Rezi¢, Adriana
Interpersonalna komunikacija u prodaji Vrki¢, Danijel
Osobitosti poslovanja poduzecda autoskola Sunce -Tenja d.o.o. koje vode dugoroc¢noj uspjesSnosti Zalac, Anita
INTEGRATING ENTREPRENEURIAL SELF-EFFICACY INTO EDUCATION AT UNIVERSITIES Sedlan-Konig, Ljerka




