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Financiranje KoriStenjem leasinga

SAZETAK

Ovaj rad obuhvaca prikaz povijesnog slijeda nastanka leasinga, a nakon toga objasnjenje
definicija leasinga. Zatim je prikazana klasifikacija leasinga gdje je svaka skupina definirana i
detaljnije objasnjena. Bez ugovora je nemogué¢ nastanak leasinga, s obzirom na to, u radu se
prikazuje sadrzaj i sve bitne sastavnice ugovora o leasingu, u kojim slucajevima dolazi do
raskida leasinga, kako se leasing moze raskinuti i na posljetku koje su posljedice raskida
leasinga za svaku stranku u ugovornom odnosu. Obraden je i proces nastanka leasinga,
prednosti i nedostaci, te istaknute razlike izmedu leasinga i bankarskog kredita. Prakti¢ni dio
obuhvaca prikazivanje financijskog leasinga, u kojem se osim obavezne dokumentacije i uvjeta
financiranja, prikazuje i otplatni plan predmeta koji je uzet na leasing, operativnog leasinga koji
takoder sadrzi uvjete financiranja i otplatni plan a sve to na primjeru tvrtke Gideon Brothers.

Naposljetku je prikazana usporedba isplativosti razli¢itih oblika leasinga.

Kljuéne rije¢i: financijski leasing, operativni leasing, primatelj leasinga, davatelj leasinga



Financing through leasing
ABSTRACT

This paper includes a presentation of the chronological historical sequence of the origin of
leasing, followed by an explanation of the definitions of leasing. Then the classification of
leasing is presented, where each group is defined and explained in more detail. Leasing is
impossible without a contract. With this in mind, the paper presents the content and all essential
components of the leasing contract, in which cases lease termination occurs, how leasing can
be terminated, and finally, what the consequences of leasing termination are for each party in a
contractual relationship. It will also touch on the process of leasing, what its advantages and
disadvantages are, and highlight the difference between leasing and a bank loan. The practical
part includes the presentation of financial leasing, in which, in addition to the mandatory
documentation and financing conditions, the repayment plan of the leased item is shown, as
well as operational leasing, which also contains financing conditions and a repayment plan, all
based on the example of the Gideon Brothers company. In the end, it is shown which of the

mentioned forms of leasing is more profitable.

Key words: financial leasing, operative leasing, lessee, lessor
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1. UvOD

Leasing potjece od engleske rijeci to lease $to u prijevodu znaci dati u zakup, iznajmiti. Kao
pojam poznat je jo§ 0d davne proslosti, kada je bio poznatiji kao najam. Ljudi su po svojoj
prirodi okrenuti trgovanju, razmjeni predmeta i pozajmljivanju, samim time otvara se i prilika
za stvaranje leasinga i kredita. Oblik leasinga koji danas poznajemo, dakako je drugaciji od
onog od prije 2000 godina, kada su osobe na visokim polozajima davale siroma$nim
poljoprivrednicima zemlju na koriStenje, uz odredenu naknadu, na to¢no definirano vrijeme.
Naravno leasing danas je sofisticiraniji, i moglo bi se reéi sigurniji, S 0bzirom na sva pravila,
ugovore, i sankcije koje reguliraju cjelokupni proces leasinga. Naime, danas leasing predstavlja
ugovor izmedu dvije strane, od kojih jedna strana zeli nabaviti i koristiti odredeni predmet, no
za njegovu kupnju nema dovoljno novca te se zbog tog obraca drugoj strani, 0dnosno davatelju
leasinga da joj omoguci koriStenje predmeta na odredeno vrijeme, uz odredenu naknadu, da bi
na kraju ugovorenog vremena vratila predmet leasinga davatelju leasinga ili otkupila i postala

vlasnik tog predmeta.

lako je star pojam, u Hrvatskoj i nije dozivio procvat, te se ve¢inom temelji na uzimanju vozila
ili strojeva na leasing, dok je u zapadnim drzavama daleko vec¢i opseg koriStenja leasinga.
Leasing se lako moze usporediti s kreditom, iako su po svojim svojstvima prilikom boljeg
promatranja jako razli¢iti, nekom bi se mogli ¢initi kao isti ugovori. Medutim leasing se ne
bazira na novcu , nego na predmetima, dok je kredit obrnut, on se bazira na novcu, a ne na
predmetima. lako postoje leasing ku¢e u Hrvatskoj, banke su te koje takoder mogu pruzati
leasing 1 to kao tre¢a strana u ugovornom odnosu, tj. kao posrednik izmedu primatelja i

davatelja leasinga.

Na koji nacin i1 pod kojim uvjetima se vrsi otplata leasinga te koje su karakteristike svake vrste

leasinga objasnjeno je i detaljno prikazano u nastavku rada.



2. OPCENITO O LEASINGU

Ovdje je ukratko opisana povijest leasinga, od nastanka pa sve do danasnjeg vremena i stanja
leasing drustava u Hrvatskoj. U nastavku je prikazano pojasnjenje pojma leasing te prikazane

definicije i razvoj istih kroz vrijeme.

2.1. Povijesni pregled leasinga

Sudeci prema povjesnicarima i ekonomistima nije poznato vrijeme pojavljivanja pojma leasing,
no, prema pojedinim navodima leasing se Kkoristio jo$ prije 5.000 godina i to za vrijeme
vladavine faraona Thinitesa. No, postavlja se pitanje $to su to ljudi u to vrijeme ,,iznajmljivali“
i davali na leasing. Odgovor je zapravo vrlo jednostavan, naime u starom Egiptu, Cesto su se

iznajmljivali razni ratarski alati 1 oprema tadasnjim poljoprivrednicima.

Daljnjim pregledom povijesti leasinga dolazi se do Hamurabijevog zakonika, u kojem su
detaljno objasnjeni razli¢iti nacini leasing transakcija. U zakoniku je bio odreden i nacin
obro¢ne otplate pri najmu oranica. Postoje i dokazi kako je Hamurabi u leasing davao veliki niz
predmeta no i svoju imovinu. Specificno za Grcku je to $to se u Sparti na leasing osim oruda i
obradivih povr§ina, moglo uzeti i covjeka koji obraduje zemlju. Ti ljudi nazivali su se helotsi,
u zakonu je bilo to¢no odredeno koliko uroda smiju zadrzati za sebe, a koliko moraju dati
vlasniku. Perzijanci su uocili priliku koristenja leasinga u brodovima, naime kako bi prosirili
svoju flotu, najmom su financirali troskove izgradnje brodova, te su ih takoder pretvorili u

sredstvo iznajmljivanja.

Rimljani su najznacajnije doprinijeli zakonskom uredenju leasinga definiranjem raznih vrsta
leasinga. U Justinijanovom zakonu izmedu 529. i 534. godine navedene su odredbe o najmu
skladista, zgrada i zemlje, te su opisani i potencijalni problemi. Justinijanov zakon je prvi u
kojem je napravljena razdioba izmedu iznajmljivanja na kratki rok i financijskog leasinga.
Moze se reci, kako je leasing bio osnova feudalnog gospodarstva kada se prosirio u europske

zemlje. Osim do sada navedenih objekata, u leasing su se mogle uzeti i zivotinje.

Velika promjena i prosirenje leasinga dogodila se pocetkom XIX. stoljec¢a i to u Velikoj
Britaniji i Sjedinjenim Americkim drzavama. Leasing u tom razdoblju ima znacenje
iznajmljivanja na otplatu. Osim §to je leasing pomogao razvoju i Sirenju telefonskih uredaja

kada je Alexander Bell dobio rjeSenje o patentu, i pokuSao pravo prodati tadasnjoj



monopolistickoj kompaniji Western Union Telegraph Co., no zbog nemoguc¢nosti dogovora,
Bell je odlucio s partnerom osnovati tvrtku, s obzirom na visoku cijenu telefonskih uredaja u to
vrijeme, Bell i partner imali su ideju telefone prodavati na leasing, postavljaju¢i jednu cijenu
za fizicke, a viSu cijenu za pravne osobe. Prvi proizvoda¢ automobila takoder je uporabljivao
leasing kao sredstvo prodaje. Vec¢ 1918. godine u Americi razvio se i prvi rent-a-car leasing, te
je osniva¢ dozivio uspjeh u roku od 5 godina kada je s 12 automobila narastao na gotovo 600

vozila, te je ostvario prihod od milijun dolara.

Drugi svjetski rat doprinio je lansiranju programa pod nazivom najam i zajam. Taj program
podrazumijevao je opskrbu preko sustava plati i nosi. Placalo se zlatom. Na samom pocetku
SAD je bio neutralan, no kada je tadasnji predsjednik SAD-a potpisao zakon 0 najmu i zajmu,
SAD je zapoceo s opskrbom Velike Britanije oruzjem, te je nakon tog ubrzo poceo opskrbu i u
Kini, i u Sovjetskom Savezu. Zakon o najmu i zajmu podrazumijevao je opskrbu oruZjem,
brodovima, tenkovima, ratnim zrakoplovima te mnogom drugom vojnom opremom, no ta vrsta
programa zavrsila se 1945. godine. Kao vjerovnik SAD je potrazivao povrat opreme, osim toga
drzave su svoje obveze pla¢ale u zlatu, kromu i raznim drugim vrijednosnim sirovinama, a ta

sredstva ulagana su u vojsku.

Prvo leasing drustvo ikada osnovano je 50-ih godina u San Franciscu, SAD pod nazivom
,,United States Leasing Corporation‘ te se iz San Franciska proSirio na Njemacku 60-ih godina,
gdje je osnovano prvo leasing drustvo u Europi pod okriljem SAD-a, i nazivom ,.Deutsche
lising GMBH* sa sjediStem u Disseldorfu. Dok su SAD i zapadni dio Europe sve vise razvijali
leasing, istok Europe je bio pod velikim utjecajem socijalistickog rezima, $to je na posljetku

rezultiralo slabim razvojem leasinga.

Hrvatska se s razvojem leasinga susrela 1970-ih godina. To je posljedica socijalnog rezima i
carinskih zakona koji nisu davali prostora za razvoj leasinga. Kada je 1988. godine donesen
Zakon o poduzecima, poceli su se pokretati leasing poslovi, no uporaba leasinga i dalje je iSla
od strane inozemnih tvrtki, koje su prodavale velik asortiman robe za Siroku uporabu, gdje se
ta roba mogla kupiti s odgodom plac¢anja, no Hrvatska nije imala povoljnu klimu za veéi razvoj
leasinga sve do 1995. godine, kada je donesen Zakon o trgovac¢kim drustvima (ZTD), koji je
pridonio promjenama u Carinskom i Poreznom zakonu. DonoSenje ZTD-a bilo je pokreta¢
osnivanja leasing drustva koja su dozivjela procvat 2005. godine kada ih je bilo 57, no protekom

godina broj leasing drustava smanjio se na svega 15 u 2020. godini.



U 21. stolje¢u vodece leasing trziSte odvija se u podrucju koje obuhvaéa najrazvijeniji svijet,
Sjedinjene Ameri¢ke Drzave, zapadna Europa i Japan. U zapadnoj Europi 75-80% leasinga
kontroliraju banke ili njihove podruznice. S druge strane, Japan koristi kompleksni leasing, koji
zapravo predstavlja paket leasing operacija koje ukljucuju prodaju, leasing i zajam. Osvrcuéi
se na rusko trziste, vidljivo je kako leasing u Rusiji nije prisutan na na¢in kao $to je u Europi ili
Americi, naime, na ruskom trzistu leasing se koristio do 90-ih, a od 90-ih postoji jako mali udio

leasing podruznica te su okrenute internacionalnoj razmijeni.

2.2. Definicija leasinga

Rije¢ leasing potjece iz engleskog jezika, od rijeci to lease §to u prijevodu znaci iznajmiti.
Definicija leasinga s kraja 14. stolje¢a kaze kako je leasing zapravo legalni ugovor o prijenosu

imovine, najéesce na odredeno vrijeme 1 za odredenu fiksnu naknadu.

Leasing predstavlja ugovor koji sklapaju ugovorne strane u kojem se jedna strana obvezuje
isporuciti predmet drugoj strani, na najam, za odredeno vrijeme, a druga strana je obvezna
ispla¢ivati odredenu naknadu za koriStenje predmeta najma. Naime, promatraju¢i prvu
definiciju leasinga vidljivo je kako on nije niSta drugo nego najam ili zakup, medutim

promatrajuci Kroz povijesni razvoj, sam leasing predstavlja puno dublji i opSirniji pojam.

Prema Zakonu o leasingu (NN br. 141/13), leasing predstavlja poseban oblik financiranja, koji
se moze odvijati na dugi i1 srednji rok, a temelji se na koriStenju predmeta leasinga umjesto na
posjedovanju predmeta. Po osnovi leasinga mogu se nabavljati razni predmeti, neki od
najces¢ih su osobni automobili, oprema, nekretnine, postrojenja te plovila. Prema definiciji
leasinga iz Zakona, vidljivo je kako namjera leasinga nije stjecanje nekog predmeta. Predmet
se uzima na leasing s ciljem koriStenja na odredeno vrijeme, te vracanja, produljenja ugovora
ili kupnje nakon proteka roka definiranog ugovorom. Stranke ugovora o leasingu su
najmodavac, koji je zapravo vlasnik nekog sredstva, te najmoprimac koji Kkoristi sredstva

ugovorena leasingom.

Ekonomska definicija prema Leksikografskom zavodu Miroslav Krleza kaze kako je leasing
jedan od naéina financiranja pokretne i nepokretne imovine, koja se daje korisniku ugovora na
odredeno vrijeme, uz ugovorenu naknadu, te se sklapa posebnim ugovorom. Pla¢anje koristenja
imovine, odnosno odredenog predmeta odvija se u ratama. Leasing takoder predstavlja i pravni

posao, u kojem davatelj leasinga pribavlja odredeni objekt, koji ¢e biti predmet leasinga, na
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nacin da od dobavljaca leasinga kupnjom stekne pravo vlasnistva nad predmetom, te primatelj
leasinga odobrava koriStenje tog objekta leasinga kroz odredeno vrijeme, a primatelj se

obvezuje placati naknadu.

Najjednostavnija definicija bila bi da je leasing oblik pravnog posla u kojem se najmodavac
obvezuje nabaviti objekt leasinga, i dati ga najmoprimcu u zajam, na vrijeme koje je odredeno
ugovorom uz dogovorenu fiksnu naknadu, koja se otplacuje obroc¢no. Istekom ugovora,
najmoprimac ima ovlasti izabrati zeli 1i otkupiti objekt leasinga, produziti ugovor ili ga vratiti

najmodavcu.

2.3. Klasifikacija leasinga

Leasing se moze Klasificirati u dva segmenta. Klasifikacija s obzirom na sadrzaj i obiljezja posla
te na klasifikaciju s obzirom na poloZaj i broj subjekata u poslu. U kojoj ¢e se mjeri koji leasing

koristiti, ovisi 0 mjeri rizika te preferencijama najmoprimca, ovisno zeli li zadrzati predmet

leasinga ili ne.

2.3.1. Klasifikacija s obzirom na sadrzaj i obiljezja posla

Promatrajucéi klasifikaciju s obzirom na sadrzaj i obiljeZja posla leasing se dijeli na:

a) financijski i

b) operativni.

Prijenos vlasniftva otplatom leasinga ] [

FINANCIISKI LEASING ]
E

|

Primatelj leasinga ima pravo kupiti predmet leasinga po cijeni nifoj od fer
. . DA
vrijednosti [ FINANCLSKI LEASING ]

E

!

Trajanje leasinga je jednako korisnom vijeku trajanja sredstva ]
[ FINANCIISKI LEASING ]
‘ U poéetku otplate sadainja vrijednost minimalnih pla¢anja veca je od -
. . DA
fer vrijednosti predmeta [ FINANCLSKI LEASING ]

E

E

Predmet leasinga je specijaliziran za korisnika leasinga tako da ju moZe
koristiti bez previse preinaka

[ FINANCIISKI LEASING ]

[ OPERATIVNI LEASING

Slika 1. Usporedba financijskog i operativnog leasinga



Izvor: izrada autora prema podacima iz Grupa autora, Racunovodstvo poduzetnika s primjerima knjizenja, (2012)
a) Financijski leasing

Sto se tice definicije financijskog leasinga, ona prema Zakonu o leasingu (NN br. 141/13) kaze,
da je financijski leasing oblik pravnog posla u kojem se primatelj leasinga obvezuje, u razdoblju
koriStenja objekta placati davatelju leasinga odredenu naknadu, koja uzima u obzir ukupnu
vrijednost leasinga. Primatelj leasinga se obvezuje snositi troSkove amortizacije tog objekta.
Ono $to je klju¢no kod financijskog leasinga je to da primatelj leasinga na kraju razdoblja moze
ste¢i pravo vlasniStva nad predmetom leasinga, te se svi rizici i sve koristi koje su vezane s
predmetom leasinga prenose na primatelja leasinga, s obzirom da on u tom slu¢aju postaje
vlasnik tog predmeta. Uzimajuc¢i u obzir porez na dodanu vrijednost (PDV), on se kod
financijskog leasinga racuna na neto vrijednost predmeta, gdje primatelj od davatelja leasinga
primi R1 i ostvaruje pravo na povrat PDV-a ( hoce li dobiti povrat ovisi o vrsti predmeta

leasinga).

Financijski leasing se ujedno naziva i leasingom pune amortizacije, s obzirom na ¢injenicu da
¢e primatelj leasinga nakon proteka roka, predmet leasinga uvesti u svoju dugotrajnu imovinu.
Osim $to primatelj leasinga moze kupiti predmet, moze ga ili nastaviti upotrebljavati ili ga
vratiti vlasniku. Razdoblja za uzimanje odredenog predmeta na leasing ovisi 0 vrsti predmeta,
pa tako otplata vozila na leasing krece se od 2 do 5 godina, $to se tice nekretnina ta razdoblja
su ipak veca te se nekretnine mogu uzeti na leasing od 2 do 15 godine, a plovila od 1 do 7

godina.

Financijski leasing je oblik srednjeg ili dugoro¢nog financiranja. Ono $§to je obavezno pri
uzimanju financijskog leasinga je : sudjelovanje u barem 20% bruto vrijednosti predmeta,
primatelj leasinga je obvezan registrirati vozilo te u koliko je vozilo predmet leasinga, mora
platiti puno kasko osiguranje, te mora postojati odredeno sredstvo sigurnosti placanja, kao $to
su zaduznica, mjenica ili ¢ak i jamci. Negativna strana leasinga sa strane primatelja leasinga je
Sto se financijski leasing ne moZze prekinuti, odnosno moZe, no primatelj leasinga se nece

osloboditi svojih obveza ugovorenih ugovorom.
b) Operativni leasing

Prema Zakonu o leasingu, operativni leasing je pravni posao u kojemu najmoprimac placa
odredenu naknadu davatelju za vrijeme koristenja predmeta leasinga, bez obzira na ukupnu

vrijednost predmeta leasinga. Najmodavac snosi troskove amortizacije zakupljene imovine,



najmoprimac nema moguénost otkupa ugovora, a sve rizike i koristi vlasniStva snosi

najmodavac, 0dnosno ne prenose se na najmoprimca.

Promatrajuéi definicije financijskog i operativnog leasinga prema Zakonu moze se uociti kako
se operativnim leasingom ne moze steci pravo kupnje i stjecanja vlasniStva nad predmetom
leasinga, te je u tom slucaju operativni leasing sli¢niji klasiénom najmu. Za operativni leasing
takoder je vazno napomenuti da ima ugovorni rok kra¢i od ekonomskog vijeka trajanja
iznajmljene imovine i da ima rezidualnu vrijednost na kraju razdoblja najma. Uzimajuéi u obzir

PDV, on se kod operativnog obracunava svaki mjesec Uz R1 racun i to na uslugu leasinga.

Ugovorni rok je kra¢i od ekonomskog vijeka trajanja, kako predmet leasinga ne bi bio toliko
istrosen da se ne moze koristiti u ponovnoj prodaji, §to dovodi do zakljucka kako je operativni
leasing veliki rizik za davatelja leasinga, te je to posljedica manjeg ugovaranja operativnog
leasinga u usporedbi s financijskim. S obzirom da je operativni leasing jako slican najmu ¢esto
ga se naziva poslovnim najmom. Postavlja se pitanje na koji na¢in se provode knjizenja kod

primatelja i kod davatelja leasinga.

Knjizenja kod davatelj leasinga odvija se na sljedec¢i nacin: predmet leasinga ostaje u bilanci
davatelja leasinga, obra¢un amortizacije nad predmetom predstavlja poslovni rashod, a iznos
leasinga za davatelja leasinga je prihod obracunskog razdoblja na koja se leasing odnosi.
Gledajuci s druge strane, knjizenje kod primatelja leasinga u operativhom leasingu, primatelj
predmeta na leasing. Primatelj leasinga ¢e predmet knjiziti kao troSak obracunskog razdoblja

na koje se leasing odnosi.
Poznate su i dvije podvrste operativnog leasinga, a to su:

e operativni leasing s jam¢evinom i

e operativni leasing s akontacijom i budu¢om vrijednoscu.

U slucaju operativnog leasinga s jam¢evinom, jamcevina se uzima kao sredstvo osiguranja da
¢e primatelj leasinga isplacivati svoju obvezu na vrijeme, a iznos jaméevine ¢e mu se vratiti pri
isteku ugovornog roka. Jam¢evina se racunovodstveno tretira kao dugotrajno potraZivanje od

primatelja leasinga.

S druge strane, operativni leasing s akontacijom podrazumijeva da ¢e primatelj unaprijed

isplatiti odredeni iznos predmeta leasinga a ostatak ¢e isplacivati kako je ugovorom odredeno.



Akontacija se knjizi kao trosak kod primatelja leasinga. Sto se ti¢e buduce vrijednosti leasinga,

ona prikazuje vrijednost predmeta leasinga koja ostaje nakon sto leasing istekne.

2.3.2. Klasifikacija s obzirom na poloZaj i broj subjekata u poslu

Promatrajucéi klasifikaciju s obzirom na polozaj i broj subjekata u poslu. Dijeli se na:

e izravni,
e neizravnii
e povratni.

Izravni leasing podrazumijeva pravni posao u kojem sudjeluju samo 2 subjekta, gdje su

dobavlja¢ leasinga i davatelj iste osobe te primatelj leasinga.

Neizravni leasing pravni je posao u kojem sudjeluju tri subjekta. A to su davatelj leasinga,

dobavlja¢ predmeta leasinga te primatelj leasinga.

Povratni leasing (eng. sale and lease back) takoder je pravni posao u kojem postoje 2 strane,
od kojih je jedan davatelj leasinga a drugi primatelj. Povratni leasing je kompliciraniji oblik
leasinga, s obzirom da prvo primatelj u ulozi dobavljaca prodaje objekt davatelju, kako bi zatim

davatelj leasinga predmet dao na konzumaciju primatelju uz pla¢anje naknade.

Osim klasifikacije s obzirom na sadrzaj 1 obiljezja posla te s obzirom na poloZzaj i broj subjekata

u poslu postoje i podjele (Cinotti et al., 2005):

Prema zakupljenim objektima:

zakup voznog parka,

leasing vozila,

zakup opreme i

zakup nekretnine.
Prema kanalu distribucije:

e izravna prodaja i

e zakup dobavljaca.
Prema mjestu zakupodavca i mjestu zakupca:

e domaci leasing i

e prekograni¢ni zakup.



Domac¢i leasing podrazumijeva da su primatelj i davatelj leasinga nalaze u istoj drzavi, no u
koliko posluju u razli¢itim zemljama tada je to prekograni¢ni zakup. U prekograni¢nom zakupu
prednost je, Sto se zbog razlicitih poreznih zakona, mogu posti¢i mnogobrojne ustede poreza te
se mogu ostvarivati i pozitive tecajne razlike, zbog konverzija valute koje povecavaju

financijske prihode te na kraju i neto dobit.
Prema vrijednosti imovine:

o veliki zakup karata i

e zakup male Kkarte.

2.4. Ugovori o leasingu

U daljnjem radu objaSnjeno je kako ugovor o leasingu treba izgledati, koje su obveze i1

odgovornosti stranki ugovora te na koji na¢in se ugovor moze raskinuti.

2.4.1. Sadrzaj i oblik ugovora o leasingu

Ugovor o leasingu obvezuje davatelja leasinga da nabavi objekt leasinga od dobavljaca te
primatelju da na koriStenje objekt leasinga na odredeno vrijeme, a primatelj je obvezan placati

naknadu za koriStenje.

Primatelj leasinga odreduje objekt leasinga i dobavlja¢a tog objekta leasinga. Davatelj leasinga

moze sudjelovati u izboru objekta leasinga i dobavljaca tog objekta leasinga.
Ugovor mora biti u pisanom obliku 1 sadrzavati:

e naziv ugovora o najmu,

e datum potpisivanja, sjediste tvrtke i najmodavca,

e tvrtka primatelja i sjediste, adresa, prezime i ime,

e tvrtka i sjediSte, odnosno naziv i adresa dobavljaca objekta,

e detaljno odredivanje objekata za iznajmljivanje,

e vrijednost nekretnine koja se iznajmljuje,

e ukupan iznos tro$kova, ukljucujuci sve troskove koji mogu nastati u trenutku
potpisivanja ugovora ili tijekom trajanja ugovora,

e iznos osobnih troskova, ugovorno razdoblje i

e razlozi i uvjeti za raskid ugovora.



S druge strane, ugovor o financijskom najmu mora sadrzavati:

e iznos ukupne vrijednosti sudjelujucih predmeta leasinga,
e tablica otplate s iznosom, broj i rokove placanja i

e kamate (nominalne i efektivne).
Osim obveznih dijelova, ugovor o operativnom najmu sadrzi:

e iznos, koli¢ina i rok placanja i

e rezidualna vrijednost iznajmljene imovine.

Op¢i uvjeti operativnih i financijskih ugovora sluze kao detaljizirani prikaz svih ugovornih
odnosa koji se mogu pojaviti u ugovoru. Na opce uvijete poslovanja treba dobro obratiti paznju
prilikom sklapanja ugovora. Neki od op¢ih uvjeta koji se moraju upisati je na¢in na koji se
vlasnistvo moze prenijeti te tko je vlasnik objekta, takoder se upisuje 1 nacin ¢uvanja podataka
koji su povjerljivi, osobe koje su odgovorne za objekt i1 placanje naknada u slucaju nastanka
Stete. Navedeni su i uvjeti raskida ugovora, te na¢ini na koje se objekt leasinga moze kupiti ili
vratiti. Osim navedenog u op¢im uvjetima navedeno je i osiguranje objekta, te vrsta tecaja koja

se primjenjuje u obracunu rata.

Sto se ti¢e odgovornosti stranki ugovora, davatelj leasinga preuzima odgovornost da primatelju
izda predmet, na koji tre¢a strana ne polaZze nikakva prava, a u koliko polaze, primatelj mora
biti obavijeSten i pristati na preuzimanje objekta koji je optereéen tim pravom. Takoder u
slucaju da treca strana ima pravo na koristenje predmeta, davatelj leasinga mora biti obavijesten
od strane primatelja, u koliko nije od prije upoznat sa situacijom. Primatelj leasinga moze biti
kaznjen za nastalu $tetu u koliko ne ispunjava svoje obveze. U situaciji gdje postoji pravo trece
osobe i ono ograni¢ava na neki na¢in pravo primatelja, primatelj leasinga tada ima pravo traziti
smanjenje leasing naknade ili prekinuti ugovor te traziti naknadu za prouzro¢enu Stetu. Kada se
objekt leasinga preda trecoj osobi obveza i dalje ostaje na primatelju leasinga te ga obvezuje

sve dok ugovor ne istekne.

Obveze primatelja leasinga su prije svega da preuzme objekt leasinga na naéin koji je definiran
ugovorom o leasingu, obveza primatelja je 1 placati dogovorenu naknadu za koristenje tude
imovine i to u iznosu, rokovima i prema uvjetima koji su ugovorom dogovoreni. Na primijer, u
slu¢aju prometne nezgode u kojoj je primatelj leasinga krivac, on je taj koji odgovara za Stetu,
davatelj leasinga ni na koji nac¢in na odgovara za nastalu stetu. Primatelj je duzan predati objekt

leasinga po zavrSetku ugovora u stanju kakvo je propisano ugovorom. Primatelj ne odgovora
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za redovno troSenje koje se moze dogoditi zbog koriStenja objekta. Primatelj takoder ima pravo
odbiti predmet leasinga ili traziti naknadu stete u koliko dobavlja¢ isporuci predmet koji nije u
skladu s ugovorom, ima nedostatke koje nisu navedene, kasni s isporukom ili objekt nije uopce

isporucen.

S druge strane, davatelj leasinga se ugovorom o leasingu obvezuje nabaviti trazeni objekt
leasinga, od trece strane odnosno dobavljaca, a kojeg je primatelj leasinga odabrao. Dobavljac¢

mora biti obavijesten 0 primatelju leasinga, odnosno mora znati ime primatelja leasinga.

2.4.2. Raskid ugovora o leasingu

Ugovor o leasingu se moze prekinuti na dva na¢ina prema Zakonu o obveznim odnosima.
Istekom roka koji je naznaen u ugovoru ili prijevremenim raskidom. U koliko se ugovor
prekine istekom redovitog roka, tada primatelj leasinga mora pripremiti obracun ugovora i
instrumente osiguranja koji su ugovoreni, i jamcevinu prije isteka roka od 60 dana, od dana
podmirenja svih obveza koje su ugovorene zakonom. A prema ugovoru o operativnom leasingu
racuna se 60 dana, od dana kada je predmet vracen u stanju koje je definirano ugovorom.
Razlozi prijevremenog raskida ugovora o leasingu mogu biti zbog neispunjenja uvjeta,
neizvjesnosti, zakasnjenja, promijenjenih okolnosti ili u koliko se ne mogu ispuniti svi uvjeti
ugovora. Ako se zakasni s ispunjenjem obveza koje su definirane ugovorom, tada se ugovor

moze prekinuti po sili zakona.

U slucaju promijenjenih nepredvidenih okolnosti kao $to su na primjer vremenske nepogode,
koje mogu uzrokovati smanjenje obujma posla primatelja leasinga, smanjiti njegovu financijsku
stabilnost i moguc¢nost ispla¢ivanja svoje obveze, davatelj leasinga ima pravo izmijeniti ugovor
ili ga raskinuti. U koliko se odluci za raskid ugovora, duzan je obavijestiti primatelja leasinga
0 SV0joj namjeri, no ugovor se nece raskinuti ako primatelj ponudi izmjenu ugovora ili pristane
na izmijenjene odredbe. Ako primatelj leasinga ne moze ispuniti svoju obvezu, davatelj moze
raskinuti ugovor jednostranom izjavom, te ima pravo i na naknadu za $tetu koja je nastala zbog
neispunjenja. Jos jedan od nacina raskida ugovora je postojanje nedostataka, nedostatci se mogu
ocitovati kao pravni ili materijalni. U slu¢aju pojave materijalnih nedostataka za koje primatel;
leasinga nije znao, ima pravo zahtijevati uredno ispunjenje, raskinuti ugovor, traziti snizavanje

cijene.

Materijalni nedostatci mogu se oCitovati kao nedostatak svojstava koji su potrebni za redovitu

uporabu, ako predmet nema svojstva koja su ugovorom naznacena ili ako ne odgovara uzorku
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ili modelu. Dok se pravni nedostatci oCituju kao pravo treCe osobe koja moze iskljuciti,
ograniciti ili umanjiti pravo primatelja leasinga. Ugovor se moze raskinuti i zbog ne isporuke
prema ¢lanku 58. Zakona o leasingu. U zakonu je naznaceno, da u koliko dobavljac ne isporuci
predmet leasinga u zadanom roku ili nisu ispunjeni uvjeti ugovora, primatelj leasinga moze
odbiti sklapanje ugovora te ima pravo naknade u koliko raskine ugovor. Jos jedan od razloga
raskida ugovora je i neplac¢anje naknade. U koliko naknada nije placena u dva uzastopna
razdoblja, tada davatelj leasinga ima pravo raskinuti ugovor te ima pravo potrazivati iznos
naknade koju primatelj nije isplatio, a u koliko raskine ugovor tada moze uzeti predmet leasinga

od primatelja leasinga.
Promatrajuc¢i raskid ugovora odreden prema Zakonu o leasingu, ocituje se kroz :
e raskid ugovora od strane primatelja

Ugovor se automatski raskida u koliko je utvrdeno pravo postojanja tre¢ih osoba koje iskljuc¢uju
pravo primatelja. U koliko je u bilo kojem segmentu pravo primatelja ograni¢eno on moze

zahtijevati sniZavanje cijene ili raskid ugovora.
e Raskid ugovora od strane davatelja

Davatelj leasinga ima puno veca prava i viSe opcija za raskidanje ugovora a samim tim 1 vise
rizika. Pa s obzirom na to, davatelj mozZe traziti raskid ugovora u koliko se ustanovi da primatel;
ne podmiruje mjesecne obroke, raskidom ugovora davatelju se vrac¢a predmet leasinga. Ako se
dogodi situacija u kojoj primatelj leasinga predmet leasinga preda trecoj strani bez da je

obavijestio davatelja leasinga, davatelj ima pravo raskinuti ugovor i traziti naknadu Stete.
e Raskid ugovora prema opéim uvjetima poslovanja

U slucaju pojave stecajnog ili likvidacijskog postupka nad firmom primatelja leasinga zbog
kojeg bi se smanjila imovina primatelja, ugovor se raskida. Ugovor se moze raskinuti i ako
dode do blokade racuna primatelja ili ako on trenutno nije sposoban podmirivati svoje obveze.
Takoder, ako je nad primateljem podnesena kaznena tuzba ugovor se raskida. Primatelj ugovor
moze raskinuti ako predmet leasinga nije osiguran. Davatelj ima to pravo kada primatelj nije
registrirao predmet leasinga na ime drustva i nije dostavio potrebne police osiguranja i sl.
Davatelj ima pravo raskinuti ugovor i kada primatelj bez dozvole davatelja leasinga napravi
bilo kakve promjene na predmetu leasinga ili ako davatelj uoc¢i da primatelj nije brinuo o
predmetu leasinga s paznjom dobrog gospodarstvenika. Ako kojim slucajem davatelj uoci da

mu je pravo vlasniStva ugrozeno na bilo koji na¢in ima pravo raskinuti ugovor.
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2.5. Prednosti i nedostaci leasinga

Kao 1 svaki ugovor i leasing ima odredene prednosti i nedostatke. Promatrajuci prednosti

leasinga najvise se istice to da leasing predstavlja :

e brzo i jednostavno potpisivanje ugovora o leasingu uz minimalnu administraciju,

e smanjen rizik od suoCavanja s inflacijom,

e kroz nabavu na leasing povecava se likvidnost primatelja leasinga,

e rizik od starenja odnosno zastare predmeta nije briga primatelja leasinga,

e dogovorene otplate na temelju vjerojatnosti i mogucnosti primatelja leasinga,

e izbor izmedu financijskog 1 operativnhog leasinga, te izbor izmedu fiksne 1
varijabilne kamatne stope ,

e rata najma je materijalni troSak i takoder se koristi kao odbitak u porezu u nekim
zemljama,

e Jeasing nudi moguénost koriStenja najnovije tehnologije koja je Siroj populaciji
nedostupna, zbog ekonomskog stanja drzave a ona pruza mogucnost rasta
konkurentnosti primatelja leasinga i

e leasing drustvo takoder snosi dio odgovornosti, te se obvezuje na brigu o predmetu

leasinga odnosno provodenju servisa i odrzavanja.

S druge strane postoje i nedostaci s kojima se susre¢u stranke u ugovoru o leasingu:

amortizacija te kamate, ne mogu smanjivati iznos nov¢anih tokova jer nisu na
raspolaganju,

primatelj leasinga obvezan je odrzavati i osiguravati predmet leasinga,

razli¢iti porezni zakoni i politike mogu dovesti do raznih problema i mogu smanjiti
vjerojatnost suradnje u koliko su nepovoljni,

najmoprimac nema pravo vlasnistva nad imovinom danom u leasing i

troskovi financiranja vec¢i su kada se najam koristi za punu vrijednost nekretnine, te su

samim tim 1 kamate vece a 1 sama vrijednost leasinga tada raste.

2.6. Koraci sklapanja ugovora o leasingu

1. Izabrati predmet leasinga prema potrebama primatelja leasinga
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2. Skupiti svu potrebnu dokumentaciju

Zahtjev za odobrenje leasinga varira od drustva do drustva no neke sastavnice koje svi moraju

sadrzavati su :

e predmet i vrsta leasinga,

e informacije o pravnim osobama,

e ime banke koja sudjeluje u leasingu,
e Kkoji su uvjeti ugovora i

e informacije potrebne za procjenu boniteta.

Osim zahtjeva za financiranje, prilaze se i ponuda leasinga, koja sadrzi sve podatke i
informacije vezane uz politike i uvjete leasinga te plan otplate, na temelju navedenih
informacija primatelj leasinga odabire hoce li prihvatiti ponudu leasinga ili ne. U ponudi moraju
biti navedene sve bitne sastavnice ugovora te ona predstavlja prijedlog za sklapanje ugovora

izmedu pravnih ili fizickih osoba.
3.Procjena boniteta od strane leasing drustva

Kako bi se bonitet procijenio potrebni su navedeni dokumenti:

e popunjen zahtjev za financiranje,

e kopija osobne iskaznice osoba koje su zastupnici trgovca,
e obrazac bon-2 koji ne smije biti stariji od 14 dana, bon-1,
e obavijest o Kklasifikacije primatelja leasinga po nkd-u,

e izvadak iz registra trgovackog suda i

e izvjesce revizora.

Bonitet je izuzetno bitan pojam, s obzirom da on kreditorima i davateljima leasinga prikazuje
koliko je primatelj leasinga sposoban za podmirenje svoje obveze, te osim toga izrazava i
poslovnu sposobnost primatelja. Procjena boniteta odvija se prema detaljnoj analizi financijskih
izvjesca, tocnije tri financijska izvje$¢a a to su bilanca, ra¢un dobiti i gubitka i izvjestaj o

nov¢anom toku, ta detaljna analiza provodi se i za prosla razdoblja i na novijim podacima.
4.Potpis ugovora o leasingu

Nakon $to je davatelj leasing dobio sve potrebne dokumente, te proveo detaljnu procjenu
boniteta potencijalnog primatelja leasinga, slijedi sklapanje ugovora o leasingu. Trgovac je

obvezan platiti 25% udjela, te plac¢a i naknadu potrebnu za obradivanje ugovora. Prilikom
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preuzimanja predmeta leasinga, primatelj je duzan platiti odredeni iznos te je nakon uplate

ovlasten preuzeti predmet ugovora.

U ugovoru obavezno mora biti naveden iznos udjela koji primatelj mora platiti, te se za taj iznos
umanji osnovica rate koja je navedena u ugovoru, no pri raskidu ugovora se taj iznos ne vraca

primatelju leasinga.
5. Osiguranje

Primatelj leasinga obvezuje se placati osiguranje za predmet leasinga cijelo vrijeme dok ugovor
vrijedi. Osiguranje mora pokrivati rizike od loma, krade i pozara. U koliko nekim sluc¢ajem zeli
jos vise osigurati predmet leasinga, to moZe uciniti predajom dodatnog zahtjeva. Obveza
primatelja je da uredno i na vrijeme izvrSava placanja police osiguranja te prilikom

zaklju¢ivanja osiguranja potvrdu treba dostaviti leasing drustvu.

Jos§ jedna jako bitna stavka ugovora o leasingu je i kamatna stopa. Hrvatska agencija za nadzor
financijskih usluga odredila je u Pravilniku o metodologiji izraCuna efektivne kamatne stope,
metode izracuna efektivnih kamatnih stopa. Na otplatnoj bilanci davatelj leasinga jasno mora

prikazati koliko iznosi godi$nja realna kamatna stopa.

2.7. Razlika izmedu leasinga i kredita

Leasing i kredit su pojmovi naoko slicni no zapravo razli¢iti. Promatrajuci definiciju leasinga
koja kaze, kako je leasing pravo koje se daje primatelju leasinga, za koriStenje predmeta
leasinga, na odredeno vrijeme, uz odredenu naknadu, no ovisno o vrsti leasinga ovisi moze li

primatelj leasinga postati vlasnik predmeta leasinga ili ne.

Leasingom se najces¢e koriste poduzetnici i to kako bi u kratkom roku stekli pravo koriStenja
nad predmetom, koje ¢e preci u njihovo vlasnistvo tek nakon §to se leasing otplati i to samo u
sluc¢aju financijskog leasinga. Najces¢i korisnici leasinga su srednji 1 mali poduzetnici koji
nabavljaju visokotehnolosku opremu, strojeve visoke vrijednosti te razna vozila. Najam
prostora je takoder Cest slucaj leasinga. Uzimanjem visoko vrijednih stvari na leasing, olaksava
se poslovanje poduzetnika, na na¢in da se smanjuju troskovi, a omogucava povecanje prihoda

kroz koriStenje tude imovine.

Dok je u proslosti bankarski kredit bio prvi izbor kao sredstvo financiranja, u danasnje vrijeme
sve vie pravnih osoba okrece se koristenju leasinga, s obzirom da leasing ipak daje malo vecu

sigurnost davatelju sredstava. Definicija kaze kako je ,kredit ustupanje odredene svote
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novcanih sredstava od strane financijske organizacije (banke) kao kreditora (vjerovnika) nekoj
osobi (duzniku) uz obvezu da mu ih ovaj vrati u dogovorenom roku i plati pripadajucu naknadu

— kamatu.“(Leko, Mates, 1993:247)

Naravno izbor izmedu leasinga i kredita prvenstveno ¢e se temeljiti na predmetu koji je razlog
uzimanja zajma. Pa tako u koliko pravna ili fizicka osoba Zeli uzeti vozilo, dobro ¢e promisliti
hoce li uzeti leasing, u kojem mozda i nece postati vlasnik vozila nakon otplate ili ¢e uzeti

kredit, koji ¢e mu omoguciti sredstva potrebna za kupnju i stjecanje vlasnistva nad tim vozilom.

Promatraju¢i financiranja leasingom gdje duznik ve¢inom bira izmedu operativnog i
financijskog leasinga, kod bankarskih kredita glavna podjela je na dugorocne i kratkoro¢ne
kredite. U koliko duznik izabere kratkoro¢ni kredit, tada svoju obvezu mora podmiriti unutar
jedne godine, te se kredit odobrava na temelju postojanja jamca ili zaloga odredene pokretne ili
nepokretne imovine. Kratkoro¢ni kredit najéeS¢e se uzima kako bi se podmirile kratkoro¢ne
obveze, kao $to su obveze prema dobavlja¢ima, za zajmove, depozite i sli¢no ili za primljene
predujmove. Katunari¢ je u knjizi naveo kako se ovisno o na¢inu odobravanja i koristenja
kratkoro¢nih kredita postoje sljedec¢i krediti: kontokorentni, akceptni, eskontni, lombardni,

rambursni i avalni krediti.

Kontokorentni kredit je specifi¢an po tome, §to duznik mora imati redovan priljev novcanih
sredstava te je duznik obvezan placati kamatu samo u visini angaziranih sredstava, za vrijeme
dok duznik ne Koristi kredit, banka se obvezuje placati kamatu. Nadalje, akceptni kredit je kredit
u kojem banka akceptira mjenicu te postaje trasat, odnosno glavni duznik, dok je duznik trasant
odnosno osoba koja trazi izdavanje kredita. Akceptni kredit se uzima kao dodatno sredstvo
osiguranja da ¢e mjenica biti naplacena. Lombardni kredit je kredit koji se temelji na zalogu
najcesce su to umjetnine, zlato, vrijednosni papiri i drugo, Specifi¢no za ovaj kredit je to §to
osoba koja trazi kredit ostaje vlasnik nad zaloZnom stvari te u slu¢aju da duznik ne podmiri
svoje dugovanje, zaloznik ima pravo prodati zalozenu imovinu putem licitacije te na taj na¢in

podmiriti svoja potrazivanja.

Eskontni kredit se uzima prije no §to postoji potrazivanje te je jedan od najstarijih oblika kredita,
kod eskontnih kredita iznos kredita je manji od nominalne vrijednosti. Temelj ovog kredita je
mjenica, te je s obzirom na to, eskontni kredit §iroko rasprostranjen i uporabljen. Predzadnja
vrsta kredita kod kratkoro¢nih kredita je rambursni. Rambursni kredit je iznimno vazan za
trgovce i razmjene dobara, s obzirom da se on temelji na policama osiguranja, teretnicama i

slicnim robnim dokumentima. Funkcionira kao akceptni kredit.
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S druge strane dugorocni kredit je kredit koji se uzima na duze od 1 godine. Njegov cilj nije
povecéavanje obujma novca, nego razvoj. I to razvoj u smislu da dugoro¢ni kredit omoguéava
prosirenje poslovanja ili investiranja u razvoj. On se moze podignuti za razna dugorocna
ulaganja, kako bi se financirali strojevi, odredena obrtna sredstva, kako bi se izgradili poslovni
prostori namijenjeni prodaji na trziStu. Dugoro¢ni kredit za razliku od kratkorocnog ima

drugaciju kamatu te se dijeli na hipotekarne i investicijske kredite.

Hipotekarni kredit je kredit u kojem se kao sredstvo osiguranja, da ¢e duznik vratiti sav iznos
koji mu je banka ili druga kreditna institucija ,,izdala* uzima njegova nekretnina. Nekretnina
koja je stavljena pod hipoteku mora biti veca od iznosa kredita koji duznik uzima, te se u
zemljiSne knjige obavezno mora upisati kako je nekretnina pod hipotekom. Banka jedina moze

skinuti hipoteku s nekretnine i to samo u slu¢aju otplate kredita.

S druge strane investicijski kredit su krediti u kojima se udruzuje vise kreditora ( banke ili
kreditne institucije) s obzirom na izuzetno visoke vrijednosti investicija koje duznik Zeli uzeti.
Mogu se odobriti samo na temelju investicijskih projekata, te banka u koliko je investicijski
projekt zadovoljavajuéi, ne naplacuje kamatu sve dok se investicija ne okonca. Tek nakon

okoncanja investicije kamate se dodaju na kredit.

Tablica 1. Razlika izmedu leasinga i kredita

Uvjet financiranja Kredit Leasing

Visina vlastitog uc¢esca 20-30% 10-30%

Max rok otplad¢ivanja 15 20

Kamatna stopa Promjenjiva ili fiksna Promjenjiva ili fiksna
Instrumenti osiguranja Hipoteka/ fiducijarno pravo | Fiducijarno pravo

Izvor: Izrada autora prema Vrbosic¢, A., Princi Grgat, D. (2010)

U tablici je prikazana razlika izmedu kredita i leasinga, te je vidljivo da su zapravo i kredit i
leasing podjednaki $to se ti¢e ucesca i vrste kamatne stope. Leasing je povoljniji s obzirom da
daje i manju visinu uceséa, $to je pogodnije za primatelja, te leasing daje i duzi maksimalni rok

otplate za razliku od leasinga.

Postoje brojne prednosti leasinga u odnosu na bankarski kredit, u slu¢aju kada je naknada
leasinga veca od kamatne stope koju pruza banka. Leasing u odnosu na kredit ima nekoliko
povoljnijih segmenata, prije svega leasing pruza mogucénost subvencioniranja cjelokupne
investicije, takoder ima skladan vremenski period odvijanja predmeta leasinga, te s obzirom da

ne uzima u obzir kolateral i kapital, razvija svoju likvidnost, odnosno podize ju na vi$u razinu.
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Osim navedenih prednosti leasing je lakse dobiti, odnosno jako brzo se dobije tj. realizira.
Najveci problem s kojim se duznici susrecu prilikom uzimanja kredita je svakako kolateral. U
tablici je prikazana usporedba leasinga i kredita prema stavkama koje i jedan i drugi ugovor

moraju imati.

Tablica 2. Usporedba leasinga i kredita

LEASING KREDIT
UGOVORNE STRANE Dobavljac, primatelj, Davatelj i korisnik
davatelj
VLASNIK FINANCIRANOG Davatelj / dobavljac Korisnik
PREDMETA
BILANCIRANJE Operativni- davatelj leasinga Korisnik
PREDMETA Financijski- primatelj
FINANCIRANJA leasinga
RACUN DOBITI I Operativni- leasing u rashod | Kamate po kreditu u rashod
GUBITKA Financijski- kamate u prihod
VLASTITI UDIO U Depozit ili avans Ucesce
FINANCIRANJU
ROK FINANCIRANJA Ovisi o roku trajanja Ne ovisi o roku trajanja
predmeta predmeta
KRAJ UGOVORA 1. Povrat predmeta Predmet je vlasniStvo
leasinga korisnika
2. Kupnja predmeta
3. Daljnji najam
OTKAZ ZA VRIJEME Priznaje se uz suglasnost | Okoncanje kreditnog odnosa
TRAJANJA UGOVORA obiju strana ili samo prijevremenom otplatom
davatelja
DODATNE USLUGE Moguce, kod nekretnina Ne koristi se u praksi

Izvor: Izrada autora prema Mili¢ Crnjac D. (2014)

Iz tablice je vidljivo kako za razliku od kredita, leasingom osoba ne moze ste¢i vlasnistvo U
svim slu¢ajevima, dok prilikom uzimanja kredita duznik odmah postaje vlasnik predmeta
ugovora. U leasingu je najéesce da postoje tri ugovorne strane dok su kod kredita to uvijek
dvije. Ono $to je klju¢no u cijeloj pri¢i o izboru izmedu leasinga i kredita je potreba duznika
koju je potrebno zadovoljiti, odnosno koju vrstu predmeta duznik Zeli posjedovati. Zakljucak
koji proizlazi iz tablice nalaze kako su i leasing i kredit podjednako dobri izvori financiranja,

te je potreba duznika ta koja na posljetku odlucuje koji ¢e izvor financiranja prevagnuti.
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3.FINANCIRANJE LEASINGOM NA PRAKTICNOM PRIMJERU

Prakti¢ni dio ovog zavrSnog rada baziran je na prikazu financijskog i operativnog leasinga koji
su se koristili u poduzeéu Gideon brothers. Prikazana je sva potrebna dokumentacija, ra¢unski

prikaz leasinga te plan otplate financijskog i operativnog leasinga.

Gideon brothers je poduzeée koje se bavi proizvodnjom najfleksibilnijih autonomnih robota
koji olaksavaju posao ljudima u skladistu. To je poduzece koje svake godine biljezi sve veéi
rast i sve veca ulaganja stranih investitora. Najznacajniji dogadaj koji je obiljezio 2021.godinu

bila je dokapitalizacija serije A, u visini od 32 milijuna dolara.

Ono sto je prikazano u daljnjem radu je financijski leasing kojim je u najam uzeto vozilo te,

operativni u kojem je prikazana kupnja automobila na leasing.

Kao §to je do sada u radu navedeno financijski leasing bazira se na predmetima koji u
buducnosti mogu postati predmet vlasniStva osobe koja uzima leasing, dok kod operativnog
leasinga postoji opcija produljenja koriStenja leasinga, no osoba koja uzima leasing nema pravo

stjecanja vlasniStva nad predmetom leasinga.

3.1.  Financijski leasing
Naime, poduzece Gideon brothers na leasing je uzela kombi vozilo za potrebe obavljanja svoje
gospodarske djelatnosti. Prvi korak je skupljanje dokumentacije. U nastavku je prikazana sva

potrebna dokumentacija prema podacima sa stranice Privredne banke Zagreb:

e zahtjev za odobrenje leasinga pravne 0sobe,

e izjava jamca platca — fizicka osoba (vlasnik),

e izjava o utvrdivanju politicki izloZene osobe (osnivaca/Clanova drustva i osoba
ovlastenih za zastupanje)(“dokumentacija - pbz leasing”),

e stanje kreditne zaduZenosti ( za tvrtku i1 za jamca ),

e ponuda dobavljaca koja glasi na pbz leasing d.o.o,

e preslika prijave poreza na dobit za prethodnu godinu,

e bruto bilanca za tekuce razdoblje,

e preslika osobne iskaznice vlasnika i osobe ovlastene za zastupanje |

e kratak opis poslovanja.
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Nakon prikupljene i dostavljene dokumentacije te provjere banke i odobrenja sklapa se ugovor
0 leasingu. U ugovoru su navedeni podaci primatelja leasinga, dobavljaca, objekt leasinga koji

je uovom slucaju VW kombi iz 2020. godine, uvjeti financiranja i plan otplate.

S obzirom da je ugovor financijski trajanje ugovora mora biti od 12 do 60 mjeseci, u ovom

slu¢aju je to 60 mjeseci. Fiksna kamatna stopa iznosi 3,80%.

Tablica 3 Uvjeti financiranja

Bez PDV-aukn | SPDV-om 25% u kn
Vrijednost objekta leasinga 212.212,76 265.265,95
Ucesce (25,00%) X 66.316,49
Iznos financiranja X 198.949,46
Mjesecna rata- anuitet 3.639,97 3.639,97
Jednokratni troskovi obrade 1.326,33 X
Ukupni iznos naknada X 287.071,03
Otkupna vrijednost X 400,00
Izlazna naknada 1,5%
PLACANIE PRIJE PREUZIMANJA 67.642,82 kn

Izvor: Izrada autora prema podacima iz ugovora o financijskom leasingu izmedu ZUBAK GRUPA d.o.o,
PBZ-a i Gideon brothers

Tablica 3. prikazuje uvjete financiranja u financijskom leasingu za kupnju kombi vozila.
Vidljivo je kako uce$¢e iznosi 25% Sto u kunama iznosi 66.316, 49 kn kada se izuzme iz
ukupnog iznosa. Kombi je financiran u visini od 198.949,46 kn, dok mjese¢na rata isplate iznosi
3.639,97 kn s obzirom da je leasing ugovoren na 60 mjeseci. Ugovorena kamatna stopa je
3,80% . Vrijednost bez PDV-a je 212.212,76 dok je s PDV-om od 25% 265.264,95 kn. Ukupna
iznos naknada koja mora biti placena dok ugovor traje iznosi 287.071,03 kuna, dok otkupna
vrijednost iznosi 400 kn, te prikazuje vrijednost koja ostaje nakon isteka ugovora. Izlazna
naknada iznosi 1,5% a prikazuje visinu koju je primatelj leasinga duzan platiti u koliko dode
do raskida ugovora. Na posljetku visina placanja koja se daje prilikom preuzimanja predmeta

leasinga iznosi 67.642,82 kn.

U tablici 4. prikazan je plan otplate financijskog leasinga. Plan otplate prikazan je kvartalno

radi preglednosti, a u ugovoru je prikazan po mjesecnoj otplati.
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Tablica 4 Plan otplate financijskog leasinga

Dospijece Netorata Glavnica Kamata PDV na kamatu Glavnica
31.12.2020 630,01 630,01 630,01 198.949,46 198.549,46
31.3.2021 10919,91 10919,91  9058,5 1861,41 0,00 189.890,96 189.490,96
30.6.2021 10919,91 10919,91 9144,84 1775,16 0,00 180.746,12 180.346,12
30.9.2021 10919,91 10919,91 9231,98 1687,93 0,00 171.514,14 171.114,14
31.12.2021 10919,91 10919,91 9319,97  1599,94 0,00 162.194,17 161.794,17
31.3.2022  10919,91 10919,91 9408,78  1511,13 0,00 152.785,39 152.385,39
30.6.2022  10919,91 10919,91 9498,46  1421,41 0,00 143.286,93 142.886,93
30.9.2022  10919,91 10919,91 9588,97  1330,94 0,00 133.697,96 133.297,96
31.12.2022 10919,91 10919,91 9680,36  1239,55 0,00 124.017,60 123.617,60
31.3.2023  10919,91 10919,91 9772,61  1147,3 0,00 114.244,99 113.844,99
30.6.2023  10919,91 10919,91 9865,75 1054,16 0,00 104.379,24 103.979,24
30.9.2023  10919,91 10919,91  9959,77 960,14 0,00 94.419,47  94.019,47
31.12.2023 10919,91 10919,91 4054,14 865,23 0,00 90.365,33  89.965,33
31.3.2024 10919,91 10919,91 9050,51 769,44 0,00 81.314,82  80.914,82
30.6.2024  10919,91 10919,91 10247,24 672,67 0,00 71.067,58 70.667,58
30.9.2024 10919,91 10919,91 10344,9 575,01 0,00 60.722,68 60.322,68
31.12.2024 10919,91 10919,91 10443,49 476,42 0,00 50.279,19  49.879,19
31.1.2025 3.639,97 3.639,97 3.503,23 136,74 0,00 46.775,96  46.375,96

Izvor: Izrada autora prema podacima iz ugovora o financijskom leasingu izmedu ZUBAK GRUPA d.o.o,
PBZ-a i Gideon brothers

Iz tablice 4. vidljiv je plan otplate financijskog leasinga te je ugovoreno da ¢ée leasing biti
pristup za nabavu imovine koja je manje financijski prihvatljiva. U tablici je prikaz kvartalne
otplate leasinga, no u ugovoru je navedena mjeseCna otplata zakljuéno s 31.1.2025 godine.
Mjesecna rata iznosi 3.639,97 kn, a od tog je glavnice 3.503,23 dok kamata iznosi 136,74 kune

u zaklju¢nom razdoblju.

3.2.  Operativni leasing
Operativni leasing podrazumijeva koristenje predmeta leasinga bez prava stjecanja vlasnistva,
¢ijim se istekom predmet leasinga vraca davatelju leasinga, 1 otvara prostor za uzimanje novog
predmeta na leasing. U operativnom leasingu jamcevina iznosi 20%, §to znaci da primatel]

leasinga mora pronaci osobu koja ¢e biti duznik zajedno s njim i odgovarati za obveze u koliko
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primatelj to nije u mogucénosti. Trajanje ugovora je od 36 do 60 mjeseci, te se moze primijetiti
kako operativni ima ve¢i minimalni broj mjeseci za otplatu leasinga. Potrebna dokumentacija

za sklapanje ugovora o leasingu je jednaka.

Primjer za operativni leasing je otplata osobnog vozila kroz 36 mjeseci uz promjenjivu kamatnu

stopu od 4,8% .

Tablica 5. Uvjeti financiranja operativnog leasinga

Bez PDV-au EUR S PDV-om 25% u EUR
Vrijednost objekta ( Vozilo i PPMV) 17.215,04 21.330,39
Vozilo 16.461,38 20.576,73
PPMV 753,66 753,66
Jamcevina 0 X
Poseban obrok 5.164,51 6.339,12
Mjesecni obrok 159,59 198,18
Jednokratni troSkovi obrade 86,06 107,60
Ukupni iznos naknada 10.995,83 13.641,17
Ostatak vrijednosti 7.746,77 9.598,68
Izlazna naknada 1,5%
PLACANJE PRIJE PREUZIMANJA 6.704,90 eur

lzvor: Izrada autora prema podacima iz ugovora o financijskom leasingu izmedu ZUBAK GRUPA
d.o.o, PBZ-a i Gideon brothers

Tablica 5. prikazuje uvjete financiranja operativnog leasinga osobnog automobila. Kao $to je
navedeno iznad tablice trajanje leasinga je 3 godine, te ¢e se leasing otplacivati u 36 rata
odnosno mjesecno, iznos mjesecne rate je 198, 18 eura, dok je cjelokupna vrijednost vozila s
PDV-om 21.3330, 39 eura, a bez PDV-a 17.215,04. PPMV odnosno posebni porez na motorna
vozila u ovom primjeru iznosi 753,66 eura mjese¢no.. Jednokratni troSkovi obrade iznose
107,60 eura dok je ostatak vrijednosti 9.598,68 eura. Ukupni iznos naknada koje moraju biti
placene je 13.641,17 eura. Prilikom preuzimanja vozila primatelj leasinga je duZan isplatiti

6.704,90 eura.
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br. lle obroka %'O Obrok Neto obrok Glavnica vozilo ||Glavnica PPMV|| Kamata vozilo || Kamata PPMV PDV xfmﬁg v?];g?n‘g:‘
5+47+10 6+8+9 % od 5
1 2 3 4 5 8 7 8 9 10 11 12
12.10.20 GL 12.050,53 4.303,76
1 12.10.20 OB 198,18 154,38 108,51 523 48,09 1,78 38,50 11.038,79 4.192,02
2 1211.20 OB 168,18 154,38 106,93 523 45867 1,76 38,58 11.826,63 4.079.88
3 121220 OB 198,18 154,36 107,36 523 4524 1,78 38,59 11.714,04 3.967,27
4 120121 OB 198,18 154,38 107,79 523 4481 1,76 38,59 11.601,02 3.854,25
5§ 120221 OB 198,18 154 38 108,22 523 4438 1,78 38,59 11.487.57 3.740,80
6 120321 OB 198,18 154 38 108,68 523 43 94 176 38,59 11.373,68 3.626.91
7 12.04.21 OB 198,18 154,36 109,08 523 43,51 176 38.59 11.259.36 3.512,50
8 120521 OB 198,18 154.36 109,53 523 43,07 1,76 38,59 11.144 60 3.397,83
9 12.08.21 OB 198,18 154,36 100,96 523 4264 1,76 38,59 11.029.41 328264
10 12.07.21 OB 198,18 154,38 110,40 523 4220 176 38,58 1091378 3.167,01
11 12.08.21 OB 198,18 154,38 110,85 523 4175 1.76 38,58 10.787.70 3.050,83
12 12.09.21 OB 198,18 154,38 111,28 523 41.31 1,78 38,59 10.681,18 293441
13 121021 OB 198,18 154,38 111,73 523 40,87 1,76 38,59 10.564,22 281745
14 1211.21 OB 198,18 154,36 112,18 523 40,42 1,76 38,59 10.446 81 2.700,04
15 121221 OB 198,18 154,36 112,63 523 39,97 1,76 38,59 10.328,95 2.582,18
16 12.01.22 OB 198,18 154,36 113,08 523 39,52 1,76 38,59 10.210,84 248387
17 12.02.22 OB 198,18 154,38 113,63 523 39,07 1,76 38,59 10.091,88 23451
18 12.03.22 OB 198,18 154,36 113,99 523 38,61 1,78 38,50 9.972,68 222589
19 12.04.22 OB 198,18 154,38 114,44 523 38,18 1,78 38,59 9.852,09 2106,22
20 12.05.22 OB 198,18 154,36 114,90 523 37,70 176 38,59 9.732,88 1.986,09
21 12.06.22 OB 198,18 154,36 115,38 5§23 37,24 1,78 38,59 961227 1.885,50
22 1207.22 OB 198,18 154,36 115,82 523 36,78 1,78 38,59 949122 1744 .45
23 120822 OB 108,18 154,38 116,29 523 38,31 1,78 38,50 9.369,70 1.622,93
24 12.09.22 OB 188,18 154,36 116,75 523 35,85 178 38,59 8.247.72 1.500,85
25 12.10.22 OB 198,18 154,36 117,22 523 35,38 1,78 38,59 9.125,27 1.378,50
28 1211.22 OB 198,18 154 38 117,89 523 34 61 1,76 38,59 9.002,35 1.255.58
27 121222 OB 198,18 154,38 118,16 523 34 44 1,78 38,59 8.878,96 1.132,18
28 12.01.23 OB 168,18 154,38 118,63 523 33,97 1,76 38,59 8.755,10 1.008,33
20 120223 OB 198,18 154,36 119,10 523 33,50 1,78 38,59 8.630,77 884,00
30 12.03.23 OB 168,18 154,36 119,58 523 33,02 176 38,50 8.505,96 759,19
31 12.04.23 OB 168,18 154,38 120,06 523 3254 1,76 38,59 8.380,67 833,80
32 12.0523 OB 188,18 154,38 120.54 523 32,08 1,78 38,59 825490 508,13
33 12.08.23 OB 198,18 154,36 121,02 523 31,58 1,76 38,50 8.128,65 381,88
34 12,0723 OB 198,18 154,36 121,51 523 31,09 1,76 38,59 8.001,91 255,14
35 12.08.23 OB 188,18 154,36 121,99 523 30,61 1,78 38,59 7.874.69 127,02
36 12.09.23 OB 198,15 15423 122,58 5,36 30,04 183 38,56 7.748,77 0.00
7.134,45 5.556,83 411535 188,41 1.378,25 83,23 1.389,21
12.10.23 OV 7407 62 339,15 0,00 0.00
7.134 45 5.556.83 11.522,97 527,56 1.378,25 63,23 1.389,21

Slika 2. Plan otplate operativnog leasinga

lzvor: Izrada autora prema podacima iz ugovora o financijskom leasingu izmedu ZUBAK GRUPA
d.o.o, PBZ-a i Gideon brothers

Prema planu otplate vidljivo je da mjese¢ni obrok iznos 198,18 eura, Sto bi u neto obliku bilo

154,36 eura. Ukupni zbroj glavnice na kraju 36. mjeseca je 7.407,62 eura, dok je glavnica

posebnog poreza na promet vozila mjese¢no 5,23 eura. Mjese¢na kamata na vozilo je u

ukupnom iznosu 1.378,25 eura. Dok je kamata na PPMV jednaka svaki mjesec i iznosi 1,76

eura. PDV je fiksan i iznosi 38,59 eura. Na samom pocetku otplate leasinga kamatna osnovica

iznosila je 12.050,53 eura a na kraju 36.mjeseca 7.746,77 sto je jednako iznosu ostatka

vrijednosti, te njihovim oduzimanjem ostaje 0 na kraju odnosno leasing je nakon 36.mjeseca

isplacen i vraca se davatelju leasinga.
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4. ZAKLJUCAK

Promatrajuci financijski i operativni leasing kao dvije osnovne vrste leasinga jasno je da nije
lako do¢i do zakljucka koji je od ta dva leasinga ,,bolji*. Izuzetno je bitno leasing odabrati na
temelju situacije u kojoj se trgovac nalazi, odabir takoder ovisi i 0 kupovnoj moc¢i, stanju na

trziStu te razlozima zbog kojih se leasing i uzimao.

lako leasing 1 kredit imaju skoro pa istu namjenu a to je nabava odredene imovine, Ono §to je
karakteristicno za kredit je da se on iskljucivo daje u nov€anom obliku, uz obvezno postojanje
jamca, dok leasing kao $to je u radu i predstavljeno tako ne funkcionira te je zapravo besmisleno
traziti koji je od ta dva oblika najma bolji. No ono $to je sigurno je to da leasing zna¢ajno

olakSava poslovanje trgovcima.

Osim $to je leasing oblik vanjskog financiranja, predstavlja i jako dobar alat koji poduzetnicima
omogucuje nabavu i koriStenje strojeva, alata, vozila 1 sli¢nog tome, bez da narusavaju vlastita
sredstva. Samim tim sve viSe trgovaca okrece leda klasi¢nom kreditu 1 prihva¢a mozda malo
rizi¢niji oblik najma a to je leasing. 1z razloga Sto leasing mice teret neizvjesnosti oko
mogucnosti prodaje za nekoliko godina, s obzirom da u koliko se uzme operativni leasing,
predmet leasinga se vraca davatelju leasinga 1 ne predstavlja nikakvu brigu za sada ve¢ bivseg
vlasnika tog stroja. Naravno u koliko se nakon otplate leasinga osoba Zeli osigurati i postati

vlasnikom odredenog stroja ili vozila ona to moZe uéiniti uzimanjem financijskog leasinga.
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